
＜首都圏等バイヤーとの商談会＞

＜参加者情報＞

 役職　　　　　　　　　　　　　　 氏名

H   P

 役職　　　　　　　　　　　　　　　氏名

TEL

E-mail

＜商談する商品＞   ※商談する商品が5品以上の場合は、行を追加してご記入ください。

＜産地ツアー＞

 役職　　　　　　　　　　　　　　　氏名

TEL

E-mail

次ページへのご記入もお願いします。

商品概要

担当者名

担当者連絡先

〒  

希望する販路

商品名

例：百貨店/スーパー/通販/飲食店など

商談会前日（11月30日）に、バイヤーを生産現場へ案内する「産地ツアー」を開催します。
生産者の思いやこだわりを現地で体感することで、バイヤーに商品への理解を深めていただき、商
談をスムースに進めることを目的としています。
「産地ツアー」での事業所訪問を希望する場合は、下欄の「訪問を希望する」に○を記入の上、必
要事項をご記載ください。（※希望者多数の場合、全ての事業者を訪問できない場合がありま
す。）

「首都圏等バイヤーとの商談会」参加申込書

〒

法人の場合 代表者

申込者
(個人または法人名）

フリガナ

本社所在地

日　　時

会　　場

　令和5年12月1日（金）　9：00～16：00（予定）

　徳島県西部総合県民局 美馬庁舎 2階大会議室

T E L

訪問先住所

担当者連絡先

訪問を希望する 訪問を希望しない

担当者名

1 ページ



＜商談会前の個別面談＞

商談会前に、オンラインによる「個別面談」を実施します。
事前研修に係る質問から、その他商談に係る個別具体的な質問まで気軽にご相談いただけます。
個別面談を希望する場合は、下欄の「個別面談を希望する」に○をご記入ください。
（※個別面談の日程は、別途調整の上決定します。）

個別面談を希望する 個別面談を希望しない

商談会後に、オンラインによる「個別面談」を実施します。
商談の結果をふまえて、今後の展開についての個別アドバイスなどご相談いただけます。
個別面談を希望する場合は、下欄の「個別面談を希望する」に○をご記入ください。
（※個別面談の日程は、別途調整の上決定します。）

個別面談を希望する 個別面談を希望しない

＜商談会後の個別面談（フォローアップ研修会）＞
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