
県外バイヤー等による「にし阿波」個別商談ツアー
実施イメージ

①販路開拓したい商品や
販売戦略等をヒアリング

②地域事業者の特性等にマッチする
商談相手（ターゲットとなるバイヤー等）を
選定・現地招聘

③地域事業者の生産現場等を個別訪問し、
商談（随時）

④商談時に気になった点や
アドバイス等をフィードバック

⑤バイヤーからのアドバイス等を
踏まえた改善取組みに関する
相談対応・サポート

バイヤー 地域事業者

委託事業者

（事業目的）
地域事業者の商品特性、生産規模、販売戦略などにマッチする商談相手とのマッチング機会の創出


